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PRODUCT MARKETING MANAGER
L’ADÉQUATION PRODUCT/ MARKET FIT !

FORMATION POUR l’ENSEMBLE DES PM

Apprendre, pratiquer

et monter en compétence

en Product Management


2 JOURS INTENSIFS EN PRÉSENTIEL, 
ESPACES D’UNE SEMAINE
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DÉROULÉ & DETAILS DE LA 
FORMATION

PROGRAMME DE FORMATION



En continue tout au long de la formation 
Certification Wiac à l’issue  (30min) 
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L’ensemble des PM +2 ans d’expérience

Connaître le métier de Product Owner, et la notion d’User Story dans le cadre d’une 
construction de Produit.

• Apports théoriques illustrés d’exemples pratiques

• Supports de cours projetés en séance et mis à disposition en fin de session de 
formation

• Ateliers de mise en pratique, exercices et jeux pédagogiques

• Travail intersession permettant d’appliquer dans votre day-to-day les concepts vu 
en séance

• Des formateurs disponibles pour vous répondre pendant et après la formation 
grâce à la boucle Slack



  CERTIFICATION 

WIAC! 
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Positionnement produit : importance et construction. Stratégie de 
tarification : modèles et approches efficaces. Développement d'un 
messaging percutant pour votre cible.

Stratégie de Go-To-Market : planification et exécution. Activation des 
Ventes : préparer les équipes de vente à vendre avec succès. Pratique et 
simulation de lancement de produit : mise en œuvre réelle de la stratégie 
de lancement.

Analyse des résultats post-lancement. Révision de la 
stratégie et de la tactique en fonction des données Itération 
et amélioration continue.

Études de cas réels et exercices pratiques sur des produits existants ou 
fictifs. Préparation de plans de lancement, de messaging et de stratégies 
de tarification pour des produits spécifiques. Présentation et rétroaction de 
vos stratégies et plans par des Experts PMM.

Gestion pour PMM : suivi des tâches, des délais et des 
compétences. Collaboration interfonctionnelle : travailler 
efficacement avec des équipes interdépartementales.
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